¢Cual es la situacion actual de su emprendimiento?

24 respuestas

EMPRENDEDORAS

@® Soy emprendedor(a) actuaimente, y
16 (667%) contintio con el mismo emprendimient. ..

1 (4 2%) @ Soy emprendedor(a) actualmente, pero
' cambié de emprendimiento.

3 (12 5% ) & Mi emprendimiento esta temporalmente
= cerrado debido a la situacion de la pa...

@ No tengo emprendimiento actualmente,
2 (8'3%) pero deseo iniciar uno.

@ Abandoné mi emprendimiento por
2 (8'3%) razones diferentes al COVID-19, y no...
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Aunque son pocas las
personas que logran
identificar las formas
en que impactan al

medio ambiente yala

sociedad con su
emprendimiento, se
puede evidenciar en
algunos un alto grado
- - - deconciencia emn |
cuanto a la
contribucion que
pueden hacer a nivel
social y ambiental.




(Utiliza para SU EMPRENDIMIENTO alguna de las siguientes herramientas digitales o redes

sociales?

4,2

95,8

8,3

25,0

66,7

100,0

Todas las emprendedoras
manifiestan desconocer en un
alto grado el funcionamiento de
las redes sociales, diferentes al
WhatsApp, para hacer publicidad
de sus productos o servicios.
Ademas de ofrecer sus productos
o servicios por sus redes
personales.

I Menos de unavez po... [ Una vez por semana. Entre 2 y cuatro vece. |l Mas de 5veces pors... |l Mo aplica.
20
95,8 % 95,8 % 66,7 % 100%
10
25% 100%
. 4.2 % 42 % 83%
Facebook. Instagram. VWhatsApp. Pagina web. QOtras.
REGISTRO LEGAL REGISTRO LEGAL EMPRENDIMIENTO

CC. 2 BCC. MOTIEME. ERUT.

NO TIENE. 20

RUT. 2

8,3% 8,3%

El 83,3% que no
tienen, exhibieron la

intencion de sacar el
RUT o el registro ante
la camara de
comercio en un
futuro.
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ESCALA DE VALORACION

] ] ] ] | | ] ] ] ] L ! ] ! ] n
! TEMAS APRENDIDOS
APREMDIZALN# PERSOMAS PORCENTAIE
TEMAS APRENDIDOS Contabilids 19 79,2
Hacer alia & 25,0
Encuesta a & 25,0
Estudic de 9 37,5
Atencion all 13 54 2
Manejo de 5 20,8
Identificar 12 50,0
Manejo dell 4 16,7

54,2
i'

Contzbilidad. Hacer alianzas. EmCuestaa clientes. Estudio de 3 Atencion al diente Manejo de redes Identificar Manejo del tiempo.
competencia. sociales necesidades del
diente

La presente es la tendencia de temas gue la poblacion encuestada recuerda haber aplicado para su emprendimiento, después de la

formacion con Todos Podemos. 1
_______ 5 [ e e O e N R
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FORMACI |
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5. 14 i

Las personas que no desean
recibir formacion senalan ya no
-~ TECESSITET MiGs CoONoCinentos - —

sobre emprendimiento o que en
estos momentos requieren es
alguna clase de aporte economico.
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Aungque son pocas las
personas que logran
identificar las formas
en que impactan al
medio ambiente y a la
sociedad con su
emprendimiento, se
puede evidenciar en
algunos un alto grado
‘- - de-conciencia e - -
cuanto ala
contribucion que
pueden hacer a nivel
social y ambiental.
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TALLERES
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Para EL 96,5 fue un complemento importante para su emprendimiento y sus
conacimientos previos. Para el 14,3% es pertinente que se hagan talleres mas
profundos con los temas tratados para que haya mas claridad.

En general, gran parte de los tallerista sefiala que la informacion les fue de utilidad
para asentar |as bases de su emprendimiento y enfocarlo.




;Cuales de las siguientes opciones consideraria para adquirir conocimientos?

INTERES EN FORMACION 25 respuestas

Curso Online {2n paginas web,

Whatsapp,... 19 (76 %)
Curso presencial.

Material escrito (libros, revistas,
PDF...

Contratar un consultor.
Seminario. 13 (52 %)
Consejos en redes sociales,

Eventos (Ferias). 6 (24 %)

89,3% 0 5 10 15 20 25

PAGARIA . ,
;Queé tipo de asesoria necesitaria recibir? - Los mexicanos pagarian entre $500 y $1.000.

— 12 Los colombianos entre $30.000 y $300.000;
25 respuestas No. . . e . .
- segln el tipo de capacitacion y las tematicas.
Legal. 12 (48 %) Mo aplica.
Como encontrar clientes y vender mas. 18 (72 %) O
Como hacer contactos y alianzas. 15 (76 %)
Gastos, costos y presupuestos.
Motivado y buena relacion trabajadores.
Tips de Networking.
Manejo de redes sociales.
Diseio grafico.
Cambio de divisas.
Cooperacion internacional.
Acceso a recursos puablicos.
Creacion de bases de datos.
Uso de redes sociales.
Espacios para emprendedores.
Manejo de redes sociales.
Creacion de redes.
Logistica.
Tecnologia y medio ambiente.
Marketing digital y redes sociales.
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FORMADORES

ESCALA DE VALORACION

H] B2 B3 W4 E5S

Los que calificaron entre 3 y 5 resaltan la metodologia |
por ser clara y el buen contenido para todas las edades y |
nivel de escolaridad. Aquellos que calificaron entre1y 3 |

proponen profundizar mas en los temas y ser mas
puntuales.




INTERES EN FORMACION
ND
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Curso Oniing (80 DAgINAS wad
Whattaop.

Curso presential

Matenial esomto (lbros, revistas
POF

Contratar un consullon
Seminand
Consejos en redes sociaies

Evenios (Ferias)

10833 %)
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TEMAS DE INTERES

COMVOCATORIAS FARA EMPRENDEDDRES
GESTION DE FROVECTOS
HERRAMEENTAS TECHOLOGICAS
PLAM DE NEGOCIOS
EMPRENDIMIEMTI PARA PERSOMAS COM DISCAPACIDAD.
EMPRENDIMIENTD SOCIAL
ESCRITURA CREATIVA.
TIPS PARA HACER NETWORKING ¥ MEJORAR UNA RED DE CONTACTOS.
METODOLOGIAS EM PEDAGDGIA FARA ENSERAR EMPRENDIMIENTD.
TIPS DE ACOMPARAMIENTD & EMPRENDEDORES EN DIFERENTES.

TIPS OE ACOMPAR AMIENTD PSICOSOCIAL

o0 4@ 500 EOD OO EOO S0

o4 20,0

Las personas que no desean recibir formacidn sefialan ya no necesitar mas conacimientos sobre emprendimiento o estar muy ocupados, También hay que

resaltar que la preferencia por los cursos online, en su gran mayoria, es debido al aislamiento social en razan del COVID-19.
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